PERFIL

Industria: Fintech

Segmento: Pagos

Modelo de negocio: B2B

Modelo de ingresos: SaaS transaccional
Equipo: 15 miembros

Capital buscado: USD 1.000.000

2026 METRICAS & TRACCION
GPV mensual: 5M USD/mes
Transacciones: 1M/mes
Usuarios: 90

Facturacién anual: AM USD

EQUIPO FUNDADOR

Santiago del Peral
CEO
LinkedIn

Fernando del Peral
(o{0]0)
LinkedIn

Juan Pablo del Peral
CPO
LinkedIn

Federico Isas
CTO
LinkedIn

CONTACTO

Fernando del Peral
fernandodelperal@debi.pro
+54 9 381 6341 620
debi.pro

Optimizamos el cobro recurrente de
empresas a traves de una pasarela de pagos
inteligente

PROBLEMA

Diversas empresas de servicios, como instituciones educativas, aseguradoras y
organizaciones sin fines de lucro, experimentan una alta friccion al cobrar pagos
automaticos de tarjetas de crédito y cuentas bancarias. Invierten mas de 8 dias al
mes en gestionar esto, logrando tasas de cobro muy bajas.

SOLUCION

Debi es un orquestador de pagos que permite incrementar los cobros recurrentes
en un 10 % o mas mediante reintentos inteligentes y algoritmos de recuperacion
de pagos rechazados. Esto reduce el trabajo manual y permite la integracion de
API con los sistemas ERP de la empresa.

PRODUCTO

- Reintentos automdticos, inteligencia de datos e IA para
la recuperacién de pagos rechazados y optimizacién de
la cobrabilidad.

- Operado mediante API, paquetes de integracién ERP y
una plataforma online para el control y operacién
manual.

- Links y flujos de pago seguros y sencillos, orientados a
aceptar pagos, suscripciones y adhesiones.

- Validacion de tarjetas en tiempo real.

MERCADO
Instituciones Educativas TAM SAM SOM(Y5)
(Vertical foco)
Cantidad de org 380K 73 K 232
GPV: 5B USD 1.7B USD 205M USD
MODELO DE NEGOCIO
- Empresas 1.5% < 2.5% por pago exitoso.
- Grandes empresas 0.5% < 1.5% por pago exitoso.
HITOS
antes 2022 2023 2024 2025 | H1
Rename Debi PAand Mx  Start-Up Chile and GPV MO GPV MO
P A
Embarca 50k  first customer 8§50k grants " FAMUSD +3MUSD

ROADMAP

2025 | H2 2026 | H1 2026 | H2 2027 | H1

Seed Upgrade Upgrade Equipo completo
1M USD Mkt/Sales equipo equipo operaciones Soluciones bancarias
ARG: venta a escala Devs PA: partnership Bank venta internacional
aescala
GMV MO GMV MO GMV MO GMV MO
5m USD 10m USD 20m USD 50mUsD


https://www.linkedin.com/in/santiago-del-peral-1438b9160
https://www.linkedin.com/in/fernando-del-peral-72589922
https://www.linkedin.com/in/juandelperal/
https://www.linkedin.com/in/fedeisas

